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Ratenzahlungen
auch kostenfrei

Kostentransparenz
Keine Mindest-/
Bearbeitungsgebiihren

Unterstiitzung bei
Erstattungsproblemen

Auszahlungsmodus
sofort, 15, 30, 45 oder 60 Tage

Privatliquidationen
jederzeit abrechenbar

Rechnungsankauf
Kostenfreie
Ankaufsanfragen

Controlling
Kostenvoranschldge
& Liquidationen

.. auch in die Details!

Verrechnungsstellen gibt es viele - unterscheiden kann man
sie nur, wenn man wirklich alles genau betrachtet.

Die Factoring-Dienstleistung, Zusatzleistungen (z. B. Abrech-
nungsberatung etc.) und die Gebiihrenstruktur sind die wich-
tigsten Unterschiede.

Dass wir beim Factoring und den Zusatzleistungen die Nase
weit vorne haben, das wissen wir. Dass wir Ihnen auch bei den
Gebiihren Vorteile verschaffen kénnen, legen wir lhnen gerne
dar. Bei einigen Mitbewerbern gibt es eine feste monatliche
Grundgebiihr, bei anderen ist eine lange Liste an Einzelge-
biihren Vertragsbestandteil, die sich am Ende fiir die Praxis
dann jedoch oft aufsummieren, z. B. mit Gebliihren pro erstell-
ter Rechnung oder fiir das Porto.



Bei manchen Mitbewerbern entstehen Kosten fir die

Ankaufsanfragen, je zwischen 2,50 - 8,50 Euro. Bei uns
sind diese immer gratis und haben eine sehr lange Giiltigkeit
(180 Tage - bei anderen Anbietern 90 Tage).

Ein weiterer Vorteil der Abrechnung tber die pvs Reiss ist

die Ubernahme des Ausfallschutzes (auch bei Patienten
aus Osterreich und der Schweiz), d.h. wir zahlen auch dann,
wenn lhr Patient nicht bezahlt.

Fir lhren langfristigen Erfolg ist es besonders wichtig,

dass der Ausfallschutz nicht erst bei 500 Euro beginnt,
sondern gleich ab dem ersten Euro. Auf diese Weise kénnen
Sie verhindern, dass Sie das Ausfallrisiko fiir einen erheb-
lichen Teil Ihrer Liquidationen selbst tragen missen.

Unsere Option ,,GMV* (Gerichtliches Mahnverfahren)
Q schont zusdatzlich Ihre Nerven und lhren Geldbeutel. Die
pvs Reiss tradgt dann ndmlich auch die Kosten (Mahn-, An-
walts- und Gerichtskosten) fiir eine nétige Beitreibung Ihrer
Forderungen. Dafiir sind wir ja jetzt da.

Nur so ist es auch wirklich fair!

Die Liste an unbeachteten, aber berechneten ,Nebenko-
sten“ vieler Anbieter kann noch weiter verldngert werden:
Einscannen von Laborbelegen, die Uberweisung an sich
(nur Lastschriften sind oft kostenfrei) oder ein knappes Zah-
lungsziel fir die Patienten sind nicht nur drgerlich, sondern
kosten Nerven, Zeit und vor allem eines: |hr Geld.



Ziel ist, langfristig
erfolgreich zu sein!

Einfach, klar und sicher.

Wir haben uns fir eine andere Kostenstruktur entschieden,
weil nur diese in unseren Augen wirklich transparent ist und
fir alle Beteiligten echte Planungssicherheit bedeutet: Einen
fixen Prozentsatz, nur abhdngig vom Umsatz der Praxis.

Einfach, klar und sicher. Dass diese Form der Berechnung fiir
Sie nicht nur interessant, sondern vor allem auch glinstiger
sein kann, kdnnen wir Thnen gerne bei einem Termin mit lhnen
vor Ort erlGutern.



10 treffende Argumente als Entscheidungshilfe:

Uber 35 Jahre Erfahrung im Bereich drztlicher Abrech-
nung, auch fiir Patienten aus Osterreich und der Schweiz
Gerichtliches Mahnverfahren oder 100%iger Ausfall-
schutz optional nach Kundenwunsch

Abrechnungen von IGelL- und BG-Leistungen jederzeit
moglich

Individuelle Konditionen und alles klar kalkulierbar:
Keine Portokosten, keine Mindest-/ Bearbeitungsgebiihr
Kostenlose Ankaufsanfragen

E Individuelle Patientenrechnungen mit lhrem Praxislogo in

Farbe

Einfache und zeitsparende Onlineabrechnung
Kostenlose Abrechnungsberatung, Unterstiitzung bei
drztlicher Abrechnung

Ubernahme der Versicherungskorrespondenzen bei
Erstattungsproblemen

Sonderkonditionen fiir die ersten 6 Monate der Vertrags-
laufzeit



Wir priifen uns regelmdBig.

Aus der aktuellen Kundenumfrage wissen wir, dass unsere
Kunden mit uns sehr zufrieden sind. Hier ein paar Beispiele:

= Die sehr hohe Gesamtzufriedenheit und die weiterhin
sehr gute Bewertung der einzelnen Servicebereiche konn-
te gehalten werden. Vor allem in Servicebereichen wie
z. B. der Kundenabrechnung oder der hauseigenen Soft-
ware erreichten wir eine sehr gute Gesamtbenotung. Das
zeigt uns, dass wir unsere Arbeit sehr gut machen!

B 97% der befragten Praxen planen die Geschdftsbeziehung
»auf jeden Fall“ bzw. ,,sehr wahrscheinlich“ fortzusetzen.
Das freut und motiviert uns, weiter zu machen.

Quelle: Kundenzufriedenheitsbefragung pvs Reiss 2022

Wiirden Sie die pvs Reiss Bekannten oder
Geschaftspartnern weiterempfehlen? (A)

Wie zufrieden sind Sie mit der pvs Reiss? (B) o
-bereitschalt . ! o

100% Weiterempfehlung

bei Weiterempfehlungsbereitschaft
und Gesamtzufriedenheit

(auf jeden Fall, sehr wahrscheinlich
und vielleicht)

M 1 Auf jeden Fall

M 2 Sehr wahrscheinlich
3 Vielleicht

W 4 Eher nicht

W 5 Auf keinen Fall

(A) (B)

Die Weiterempfehlungsbereitschaft konnte sich 2022 weiter steigern. 97 % der be-
fragten Praxen wiirden die pvs Reiss ,auf jeden Fall“ oder ,sehr wahrscheinlich“emp-
fehlen, mit den ,vielleicht“ sind es sogar 100 %. Die Gesamtzufriedenheit mit der pvs
Reiss im Fachbereich Medizin liegt weiterhin auf sehr hohem Niveau.

Seien Sie dabei und werden auch Sie Teil der pvs Reiss Familie!



Verrechnungsstelle fiir Heilberufe.

Individuell. Personlich. Inhabergefiihrt.

m fiir den Dentalbereich
m fiir Arzte und Kliniken
m fir Heilpraktiker

m fir die Pflege
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Strandbadstr. 8
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